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Wir bedanken uns fur lhr Interesse an unseren Businessplénen.

Die Existenzgriinder VVorlagen finden Sie in unseren online-Portalen:

Erfolgreich Selbstandig

mit dem

BUSINESSPLAN

WWW.ewu-shop.com

Nahere Informationen erhalten Sie auch unter

www.online-gruenderlotse.de

Zu jedem Businessplan erhalten Sie ein Kassenbuch kostenlos dazu.
I3 soFr ARE

WWW.ewu-kassenbuch.com

Nachfolgen zeigen wir Thnen einen kurzen Ausschnitt aus unserer
Businessplanvorlage.
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1. Zusammenfassung

Von den fast 60.000 Kfz-Technikbetrieben sowie 4.900 Karosseriebauern (2006) sind It.
Umsatzsteuerstatistik mindestens 50% auch im Kfz-Handel tétig. Die Freien Werkstétten -
konnten ihren Marktanteil auf ca. 29 Prozent steigern. Sie profitierten in den vergangenen drei
Jahrzehnten vom...

3. Standort

Die meisten Kunden der Kfz-Betriebe sind Stammkunden, die sich fiir Wartungs- und
Instandsetzungsarbeiten einen Kfz-Betrieb in der Ndhe der Wohnung oder Arbeitsstitte
suchen. Der Existenzgriinder sollte Wert auf gute Erreichbarkeit und Sichtbarkeit seiner
Werkstatt legen. Das bedeutet...

9. Umsatzplanung/Gewinnerzielung

Preiskalkulation bzw. -vorgaben, die daraus zu erwartenden Umsatzziele, Kosten und
Gewinnerwartungen stellen das Herzstiick der kaufminnischen Planung dar. Vergleichswerte
aus der Praxis der Betriebe liefern Anhaltspunkte, wie in der Branche gewirtschaftet wird. Fiir
Existenzgriinder sind insbesondere Daten aus...

17. Marketing

Einer der wichtigsten Kalkulationsfaktoren im Kfz-Handwerk ist das Budget, das fiir
Marketing und Werbung zur Verfiigung steht. Eine regelméBige Prisenz mit Angeboten in
den einschldgigen Tageszeitungen sowie eine werbewirksame...

20. Risiko minimieren

Allzu viele Neugriinder versuchen, sich in diesem Markt {iber giinstigere Preise zu
positionieren. Ein riskantes Unterfangen, weil Angebote unter dem allgemeinen Preisniveau
schnell gefihrlich fiir die Rentabilitét Ihres Unternehmens werden konnen. Besser ist es,...
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Anlage 1 Wetthewerbsanalyse

Anlage 2a,2b,2c Umsatzplanung (Umsatz 1.Jahr, Umsatz 2.Jahr,Umsatz 3.Jahr)

Anlage 2.1 Umsatzgrafik

Anlage 3 Personalplanung fiir die ersten 3 Jahre
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Anlage 11 Liquiditatsplanung 1. Jahr

Anlage 12 Liquiditatsplanung 2. Jahr

Anlage 13 Liquiditatsplanung 3. Jahr

Anlage 14 Liquiditatsplanung 1. Jahr mit Kassenbestand und Kapitalbeschaffungs-
eingabe

Anlage 15 Liquiditatsplanung 2. Jahr mit Kassenbestand und Kapitalbeschaffungs-
eingabe

Anlage 16 Liquiditatsplanung 3. Jahr mit Kassenbestand und Kapitalbeschaffungs-
eingabe

Anlage 17 Grafische Darstellung Liquiditatsplan 1. Jahr

Anlage 18 Grafische Darstellung Liquiditatsplan 2. Jahr

Anlage 19 Grafische Darstellung Liquiditatsplan 3. Jahr

Anlage 20 Cash-Flow Analyse und Umsatzrentabilitatsanalyse
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Anlage 22 Lebenslauf — bei einer Bankfinanzierung



