EWU Ko/ .15

Wir bedanken uns fur lhr Interesse an unseren Businessplénen.

Die Existenzgriinder VVorlagen finden Sie in unseren online-Portalen:

Erfolgreich Selbstandig

mit dem

BUSINESSPLAN

WWW.ewu-shop.com

Nahere Informationen erhalten Sie auch unter

www.online-gruenderlotse.de

Zu jedem Businessplan erhalten Sie ein Kassenbuch kostenlos dazu.
I3 soFr ARE

WWW.ewu-kassenbuch.com

Nachfolgen zeigen wir Thnen einen kurzen Ausschnitt aus unserer
Businessplanvorlage.
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1. Zusammenfassung

Der Handelsvertreter (lat.: Agens) ist selbststindiger Gewerbetreibender, der damit
beauftragt ist, fiir einen anderen Unternehmer (Anbieter) Geschifte zu vermitteln oder in
dessen Namen abzuschlieBen. Er arbeitet auf fremden Namen und fiir fremde Rechnung und
ist sowohl vom Absatzmittler, als auch vom Reisenden zu unterscheiden.

Die Rechtsstellung des Handelsvertreters ist die eines Selbststiandigen. Er ist ebenso
selbststandiger Unternehmer wie der Anbieter, den er vertritt. Der Handelsvertreter muss...

2. Personliche Voraussetzungen

Die wichtigsten Aufgaben des Handelsvertreters sind Verkauf, Kundenwerbung,
Kundenpflege und Marktbeobachtung. Dabei arbeitet er gewissermallen als "Diener zweier
Herren": Einerseits setzt er sich fiir den Absatz der Produkte seiner Auftraggeber ein, berét
seine Vertragsfirmen bei der Absatz-, wie auch bei der Produktplanung. Denn: Aufgrund
seiner Marktiibersicht und Warenkenntnisse kann er oft schnell iiber Schwankungen und neue
Entwicklungen auf dem Markt berichten. Andererseits darf er nicht...

4. Zulassungsvoraussetzungen

Den Beginn lhrer gewerblichen Tétigkeit miissen Sie bei der fiir Ihren Betriebssitz
zustiandigen Stadt- oder Gemeindeverwaltung anzeigen. Von der Gewerbeanmeldung werden
+ das Finanzamt + das Gewerbeaufsichtsamt + die Ordnungsbehdrden + die
Berufsgenossenschaft verstandigt. Mit der Aufnahme des Gewerbes werden auch...

7. Zielgruppe

Die Branche vermittelt im Jahr Waren im Wert von knapp 180 Mrd. EUR, das betrifft rund 30
Prozent des inlidndischen Warenflusses. Dabei blieben die Umsatzzahlen der Gesamtbranche
wie auch die durchschnittlichen Bruttoprovisionen in den letzten zehn Jahren - mit leichten
Schwankungen — recht stabil. 2006 erreichte der Nettoumsatz inkl. Eigengeschifte (ca. 5 Mrd.
EUR Umsatz) knapp 26,3 Mrd. EUR.

Wichtigste Abnehmer der Handelsvertreter sind...

10. Umsatzplanung

Die Umsatzplanung basiert auf der Voraussetzung, dass die Unternehmensgriindung
sorgfiltig vorbereitet wurde und schon vor Unternehmensgriindung die ersten Kontakte zu



Multiplikatoren und verschiedenen Interessenten gekniipft wurden. Erste Vertrige werden
allerdings erst nach Unternehmensgriindung geschlossen.
Die Einnahmen der Handelsvertreter ergeben sich im Wesentlichen aus...

17. Risikoanalyse

Ein knappes Viertel der fast 73.000 umsatzsteuerpflichtigen Handelsvermittler (2003) arbeitet
allein, ohne Biirokraft oder Verkaufsmitarbeiter. Diese erfahrenen Kollegen beweisen dem
Existenzgriinder also tagtiglich in der Praxis, dass ein Start ohne grolen Apparat funktioniert.
Allerdings erfordert diese Art zu arbeiten grof3en...
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