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Wir bedanken uns fur lhr Interesse an unseren Businessplénen.

Die Existenzgriinder VVorlagen finden Sie in unseren online-Portalen:

Erfolgreich Selbstandig

mit dem

BUSINESSPLAN

WWW.ewu-shop.com

Nahere Informationen erhalten Sie auch unter

www.online-gruenderlotse.de

Zu jedem Businessplan erhalten Sie ein Kassenbuch kostenlos dazu.
I3 soFr ARE

WWW.ewu-kassenbuch.com

Nachfolgen zeigen wir Thnen einen kurzen Ausschnitt aus unserer
Businessplanvorlage.
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1. Zusammenfassung

In den rund 67.500 Friseursalons in Deutschland gberdurchschnittlich viele junge
Menschen ausgebildet und beschaftigt. Gerade agéjérauen Ubt der lifestyle-orientierte
Modeberuf eine grol3e Anziehungskraft aus. Rundr@dnt der Auszubildenden sind
weiblich. Der Traumberuf ,Friseurin“ ist auf der Igdbtheitsskala der handwerklichen Berufe
nicht zu toppen

Vielseitigkeit ist im Salon immer gefordert: ,Allesnur nicht alltéaglich* konnte das Motto...

Wer gern mit Menschen umgeht, Kreativitat und Fisggzengefihl besitzt, hat gute
Chancen einen eigenen Salon zu erdffnen - odéfias&enbildner, Frisuren - und
Modeberater bei Film, Fernsehen oder Theater eedagi werden.

Friseure beraten Kunden und Kundinnen im Sinner gjaezheitlichen....

3. Preise und Leistungsangebot

Friseure arbeiten in Friseursalons oder besucheKulden zu Hause. Ich berate meine
Kunden, geben ihnen Empfehlungen zur Haargestalivagche, farbe bzw. téne, féhne und
schneide die Haare, drehen und glatte Locken. Meisteiben ich auch Haarpflegeprodukte.
Zu meinen Tatigkeiten gehort:

« Waschen
« Schneiden

nachfolgend eine Komplette Preisliste

10. Mitbewerberanalyse

In der Dienstleistungsbranche wird der eigene Bréwh Markt durch den immer harter
werdenden Konkurrenzdruck stark beeinflusst. Untakseur erfolgreich am Markt zu
agieren, ist eine sorgfaltige Beobachtung der Mvdlber und deren Vergleich mit dem
eigenen Unternehmen unabdingbar. Deshalb werde. ich

19. Marketing/Werbung/Vertrieb
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Anlage 16 Liquiditatsplanung 3. Jahr mit Kassenbestand und Kapitalbeschaffungs-
eingabe
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