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Wir bedanken uns fur lhr Interesse an unseren Businessplénen.

Die Existenzgriinder VVorlagen finden Sie in unseren online-Portalen:

Erfolgreich Selbstandig

mit dem

BUSINESSPLAN

WWW.ewu-shop.com

Nahere Informationen erhalten Sie auch unter

www.online-gruenderlotse.de

Zu jedem Businessplan erhalten Sie ein Kassenbuch kostenlos dazu.
I3 soFr ARE

WWW.ewu-kassenbuch.com

Nachfolgen zeigen wir Thnen einen kurzen Ausschnitt aus unserer
Businessplanvorlage.
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1. Zusammenfassung

Derzeit tragen iiber 62 Prozent der Bundesbiirger iiber 15 Jahren eine Brille oder
Kontaktlinsen. Die Zahl der Brillentrdger unter 15 Jahren betriagt etwa 850.000. Das
Marktpotential betrigt somit knapp 50 Mio. Kunden mit Sehschwéchen. Der Branchenumsatz
betrigt etwa 4,2 Mrd. EUR. Der Anteil dessen, was die Krankenkassen bezahlen, geht immer
mehr zuriick. Der Wiederbeschaffungszeitraum fiir Brillen liegt bei gut 3-4 Jahren und wird
vermutlich...

3. Standort

Der Standort des Unternehmens 1St ............coooeiiieiiiiiiiiiiiienee (geben Sie hier den Sitz
des Unternehmens an )

Die Wahl des Standortes ist fiir Erfolg oder Misserfolg eines Einzelhandelsgeschiftes
ausschlaggebend. Eine gute Lage, die vor allem Laufkundschaft an dem Geschiift vorbeifiihrt,
ist absolut zwingend, da etwa 40 Prozent des Umsatzes durch Passanten erbracht wird. Eine
Geschiftslage in...

7. Mitbewerberanalyse (siehe Anlage 1)

In der Augenoptik wird der eigene Erfolg am Markt durch den immer hirter werdenden
Konkurrenzdruck stark beeinflusst. Um als Augenoptiker erfolgreich am Markt zu agieren, ist
eine sorgfiltige Beobachtung der Mitbewerber und deren Vergleich mit...

9. Umsatzplanung

Zum Warensortiment gehoren Brillen (Sonnenbrillen, Korrektionsbrillen,
Arbeitsschutzbrillen, Sportbrillen) und deren Ersatzteile (Gldser, Fassungen), Kontaktlinsen,
sowie - Horgerite.

80 Prozent des Umsatzes entfallen auf...

12. Investitionsplanung

Um die erforderlichen Investitionen und die Betriebsmittel fiir die erste Anlaufzeit zu
finanzieren, benotigen Sie neben dem Eigenkapital voraussichtlich 6ffentliche Forderung
und/oder Bankdarlehen. Beides erhalten Existenzgriinder nur, wenn sie ein iiberzeugendes...
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Anlage 1 Wetthewerbsanalyse

Anlage 2a,2b,2c Umsatzplanung (Umsatz 1.Jahr, Umsatz 2.Jahr,Umsatz 3.Jahr)
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Anlage 9 Rentabilitats- und Ertragsvorschau 2. Jahr
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Anlage 11 Liquiditatsplanung 1. Jahr

Anlage 12 Liquiditatsplanung 2. Jahr

Anlage 13 Liquiditatsplanung 3. Jahr

Anlage 14 Liquiditatsplanung 1. Jahr mit Kassenbestand und Kapitalbeschaffungs-
eingabe

Anlage 15 Liquiditatsplanung 2. Jahr mit Kassenbestand und Kapitalbeschaffungs-
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Anlage 16 Liquiditatsplanung 3. Jahr mit Kassenbestand und Kapitalbeschaffungs-
eingabe
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